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0 empresas fue se hacen grandes aprovechando el crecimiento exponencial
e sus respectivos sectores

Para determinados sectores, los tiempos que corren son buenos y también para algunas de las empresas que logran posicionarse en ellos como estas cinco
compafias nacionales.
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Verse: la banca digital . o
Descargate gratis la guia
La empresa Verse la lidera como CEO el emprendedor Bernardo Hernandez. Suyas son estas ‘Quién fe ayu daa
emprender’ 2021
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palabras: “La irrupcion del sector fintech es imparable. En el futuro toda la banca seré digital y no
solo en la forma de relacionarse con el cliente, sino en la creacién de productos y en la misma
definicion de lo que significa el dinero. Los usuarios buscan obtener un mejor servicio a través de los
canales digitales y solo las apps 100% nativas digitales como Verse pueden ofrecer la maxima calidad
en ese sentido”.
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Verse es una app de pagos que permite compartir gastos v enviar o recibir dinero desde el mévil de
forma instanténea, sencilla y sin comisiones de ningin tipo, en el tiempo que se tarda en enviar un
whatsapp. La app ofrece funcionales utiles para el dia a dia de millones de personas como la gestién
de pagos de grupos, la organizacion de eventos con juegos o concursos integrados en redes sociales.

La solucion se afianza como la fintech “que mas ha crecido en el sector financiero en Espana en esta
primera mitad de 2021, afirman, acaparando mas de un 27% de cuota de mercado en este segmento.
La app supera ya los 2,5 millones de usuarios en toda Europa y, seglin aseguran, continiia sumando
miles de usuarios a diario. Asi, en el altimo afio, Verse habria promediado 140.000 nuevos usuarios al
mes “reforzando su liderazgo como la aplicacion con mejor ratio de crecimiento”.

La startup catalana concentra mas de un 80% de usuarios en Espafia. Actualmente 1,8 millones de
versers en nuestro pals son usuarios activos de la aplicacién y la utilizan al menos 4 veces a la semana
para sus compras semanales y pagos a amigos y familiares. La pandemia habria propiciado su
crecimiento. “Desde el inicio de la crisis sanitaria del Covid-19 Verse ha sumado més de 1 millén de

nuevos usuarios facilitando durante meses a miles de usuarios las gestiones diarias de envio y TEST (3 MIN)'
recepcién de dinero de forma rapida y sencilla desde su teléfono maévil®, aseguran. La compania es -
también muy activa en redes sociales, especialmente en Instagram “ya que es donde nuestros usuarios Silo upruebds, esque
viven”, en palabras de Hernandez.
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Copernic: en los eventos virtuales

La startup Copernic se enmarca en el crecimiento exponencial que esté viviendo el sector de los
eventos virtuales y el de las comunidades digitales, que necesitan una solucién integrada a la
demanda actual. “Queremos participar en Copernic y acompafiar a sus fundadores, Xavier Creus v
Sergio Pulido, en este prometedor proyecto, ya que tiene todo el potencial necesario para
convertirse en el referente de los eventos y comunidades digitales”, declaraba Jestis Monleén, socio
de 4Founders Capital, después de anunciar la participacién del fondo en una ronda de 350.000 euros
en esta plataforma de comunidades y eventos virtuales cuyo proposito es convertirse en el referente
espafiol en comunidades virtuales empresariales.

Fundada hace tres afios con sede en Barcelona, Copernic es una plataforma de creacién de
comunidades y eventos virtuales de la que actualmente forman parte més de 20.000 empresas y mas
de 1.000 instituciones del &mbito econémico y empresarial. Entre todas ellas suman més de 50.000

usuarios.

La plataforma ofrece mas de 50 aplicaciones para hacer networking y facilita a empresas e
instituciones la creacion de salas virtuales para celebrar ferias, congresos, mesas redondas, charlas, o
cualquier tipo de reunion online. También dispone de un sistema de etiquetas, que permite a todas las
comunidades virtuales ofrecer y buscar servicios y soluciones, conectindolas entre ellas. Asi es como
dan respuesta a uno de los principales héndicaps de las ferias y congresos virtuales: la dificultad para
crear relaciones profesionales y empresariales a medio y largo plazo. Para ello permite convertir el
congreso o evento una vez celebrado en una comunidad online permanente.

En Copernic se puede encontrar comunidades virtuales de las camaras de comercio de Espafia,
Barcelona, Reus y Manresa; los Ayuntamientos de Barcelona y Terrassa; Barcelona Activa, la UPIC
(Unié de Poligons Industrials de Catalunya), el SOC (Servei d’Ocupacié de Catalunya) y el centro de
alto rendimiento para emprendedores e innovacion corporativa Oryon Universal.

Los clusteres cuentan con especial protagonismo en Copernic. Entre los 32 que se encuentran actives
destacan Secartys (con 5 clusters), Railgrup, ClusterMoto, Cluster de I'esport (INDESCAT), Cluster de
Salut Mental y Cluster de la Moda (MODACC). En la actualidad, Copernic esté trabajando en una
media de 10 eventos mensuales.

La startup prevé cerrar 2021 con una facturacién de medio millén de euros, un cifra que se dispararia
hasta los 2 millones de euros en 2022.

PetandTalk: el ingente mercado de las mascotas

Alrededor del 40% de los hogares espafioles acogen a un animal de compania con un gasto de media
al afio de, aproximadamente, 1.200 euros. Parte importante de este presupuesto va a parar a las
visitas al veterinario, cuyo coste medio se calcula en torno a los 40 euros por visita. Abaratar estos
costes resolviendo las consultas médicas al veterinario a través de una atencién personalizada online
es la propuesta de la startup PetandTalk.

PetandTalk es una plataforma digital para el bienestar de las mascotas que, a través de la tecnologia,
ofrece a los cuidadores un servicio de acompafiamiento personalizado para dar respuesta a todas sus
dudas y consultas de salud, nutricién o comportamiento, por un coste hasta 4 veces inferior al de las
consultas tradicionales, afirman. Los veterinarios profesionales que la integran, con mas de 12 afios
de experiencia en clinica, son capaces de resolver de forma inmediata via online el 90% de las
consultas evitando asi los desplazamientos.

Su plataforma tiene ya registradas mas de 2.000 mascotas de toda Espafia, a las que asisten sin cita
previa ni esperas a un coste fijo de 9,99€, incluido fin de semana y horario nocturno.

La compafiia, lanzada a finales de 2020, basa su servicio en una plataforma web en la que el cuidador
registra a su mascota, aportando los datos clave como su edad, raza, etc. A continuacion, se le asigna
un equipo veterinario que acompafiara al animal durante toda su vida, realizando un seguimiento
personalizado en cada etapa de su desarrollo, atendiendo sus urgencias o necesidades puntuales pero
también controlando su calendario de vacunacién o sus chequeos periédicos, dando consejos de
alimentacion, cuidados, ete.

“No queremos que PetandTalk se reduzca a una consulta puntual, como ofrecen otras plataformas.
Queremos ser el “veterinario de familia’ que esta ahi para todo lo que se necesite, con disponibilidad
inmediata a cualquier hora y dia de la semana, para que las mascotas puedan estar atendidas en todo
momento, pero poniendo esta opcion al alcance del bolsillo de cualquier ciudadano”, explica Pol
Alvarez, CEO y cofundador de la compatiia.

“Un cuidador acude de media entre 3 y 4 veces al afio al veterinario, aunque hay un 20% que lo visita
entre 6 y 10 veces anuales. Lo que queremos es equilibrar la balanza, ayudar a los que no van por
motivos econdmicos o por falta de tiempo, y ahorrar tiempo y dinero a los que van de forma
continuada. Tenemos cuidadores que se han conectado dos semanas después para agradecernos el
asesoramiento recibido, ya que por el mismo problema habian invertido cientos de euros”, subraya
Pol Alvarez.

La compaiiia tiene previsto lanzar proximamente un servicio de suscripcion por 14,99 euros/mes que
permitira a los usuarios hacer todas las consultas que necesiten, asi come recibir planes y pautas
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