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«Las energias renovables son rentables y pieza - i
— Abora Solar

clave para la transicion energética» e -

Expertos de las empresas Arteche, Giroa-Veolia. Abora Solar y Ozasan debatieron sobre los desafios a los que se enfrenta
1 autre compte

el sector: la formacion de los més j6venes, la electrificacién y el papel de las instituciones
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lidad scn conceptos que se han

La descarbonizacién, |a electrificacién o la sosteni
convertido en parte indispensable de todos los sectores de la sociedad. A nivel econémico,
n energética es la (nica via hacia un

empresarial, industrial, medioambiental... la tran:
futuro mas ‘verde’y, en definitiva, el inico camino de un planeta que, parece que empezamos a

darnos cuenta, dispone de recusos energéticos finitos.

Y en ese camino las energias renovables son la «pieza clave», tal y como defendieron los
expertos reunidos en el foro ‘Retos y oportunidades de las energias renovables’ organizado
por EL CORREO v en el que participaron Cristina Rioja, product manager de Renovables y
Conexion a Red de Arteche; Marke! Yarza, director comercial de Giroa-Veolia Servicios Norte;
Roberto Pac, director de Marketing de Abora Solar; y Fernando Bermejillo, managing diretor de

Ozasan

arteche  GIROA @V, abora  Fozasa

= Gestien Gt Renavebies

RTUNIDADES
& ?ENOVAB!.

renovables®

01:25

Uno de los primeros desafios que se pusieron sobre la mesa fue el de la necesida de crear una
FP especifica en el sector de las renovables porque «esta siendo un problema inminente en
cuanto a recursos humanos el hecho de que no hay suficientes profesionales especializados»,
puso sobre la mesa Roberto Pac. Lo cual derivara en que «el dia de mafiana se vayan a
necesitar gente especializada», afiadic Cristina Rioja.

No en vano, «la mano del hombre es imperfecta, por eso la eficiencia energética es un trabajo
continuox», defendié Markel Yarza. Por eso también es importante una realidad en la que
coincidieron todos los expertos reunidos en este foro: es clave crear alianzas, entre las propias
empresas y también con las instituciones. «Los clientes quieren soluciones integrales y para que
eso ocurra debe ser en un camino de colaboracion pliblico-privada global», recogio Fernando

Bermejillo.

Puedes ver el foro completo aqui
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